HALL-E SISTEMI
NASIL CALISIR

—_— HALL-E iLE URETICI ANLASMASI

Hall-E ve Uretici arasindaki isbirligini dizenleyen bir temel
) olusturacaktir. Her iki tarafin hak ve sorumluluklari

konusunda net bir anlasma saglamak, isbirligi strecini
daha seffaf ve strdirilebilir hale getirecektir.

SHOWROOM URUNLERININ

GONDERILMESI =

Hall-E  olarak, dreticilerimizin  kaliteli drunlerini
musterilerimize en etkili sekilde sunabilmek icin 6zenle
secilmis bir showroom stireci uyguluyoruz. Urinleriniz, ‘ .\
showroom'a goénderilirken 6zel bir lojistik stirecten gecer

ve bu slre¢ dureticilerin en iyi deneyimi yasamasini
saglamak amaciyla titizlikle yonetilir.

PROFESYONEL SUNUM VE

o) DUZENLEME
r/ Showroom icinde Urtnleri etkili bir sekilde sergilemek icin

profesyonel bir diizenleme yapilmaktadir. Urlinlerin estetik
I I bir sekilde diizenlenir, musterilere olumlu bir izlenim
birakilir.

ACIKLAYICI ETIKETLER VE
FIYATLANDIRMA

Her Grlnln yanina aciklayici etiketler eklenir ve
fiyatlandirma net bir sekilde belirlenir. Misterilerin
drnleri kolayca anlamalari ve degerlendirmeleri icin
gerekli butln bilgiler saglanir.

UROUN BILGILERININ DiJITAL
PLATFORMLARDA PAYLASIMI

Showroom icindeki drtnlerin bilgileri, Hall-E platformu ve
diger dijital kanallar araciligiyla musterilere ulastirilir.
Online kataloglar, triin aciklamalari ve gérsel materyaller
musterilerin daha fazla bilgi edinmelerini saglar.
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PERSONEL EGIiTiMi VE MUSTERI
ILISKILERI

Showroom icinde ¢alisan personel, trinleri etkili bir
sekilde tanitabilmeli ve musterilere yardimci olabilmelidir.
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Personel egitimi, trlnlerin dzellikleri, avantajlari ve
musterilere saglanacak destek konularinda kapsamli bilgi
sahibi olmalarini saglar. Bu egitimler, Ureticiler araciligi ile

online veya fabrika sahasinda gerceklestirilir.
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PAZARLAMA VE PROMOSYON
FAALIYETLERI

Showroom icindeki drtnleri tanitmak ve satislari artirmak
icin pazarlama ve promosyon faaliyetleri dizenlenir.
musteri cekme potansiyeline sahip olan 0zel gin
indirimleri, kampanyalar veya hediye secenekleri gibi
avantajlar kullanilir.

MUSTERI GERi BIiLDIRIMLERI VE
IZLEME

MUsteri geri bildirimleri dlizenli olarak toplanir ve bu geri
bildirimlere dayanarak showroom dlzenlemeleri yapilir.
MUsteri tepkileri ve satis performansi izlenerek stratejiler
gelistirilir.

TRENDLERI VE RAKiIP ANALIZi

Showroom icindeki Urin yelpazesi, sektér trendlerine ve
rakip firmalarin stratejilerine uygun olarak
glncellenmelidir. Yeni Urlnleri tanitarak mdasterilere
yenilik sunmak dnemlidir.

OZEL HALL-E BULUT PORTALII ILE;

Stok Takibi

Yazilimimiz, Ureticilerin mevcut stok durumunu gercek zamanli olarak takip eder.
Urtin miktarlari, varyasyonlar ve depo lokasyonlari gibi detaylar stok yonetimini
optimize etmek icin kullanilir.

Satis Analizi

HALL-e’'nin gerceklestirdigi satislar detayli bir sekilde analiz edilir. Hangi trinlerin
ne kadar satildigl, en cok tercih edilen drlinler ve satis trendleri gibi veriler
sunularak stratejik kararlar alinmasina yardimci olur.

Siparis Yonetimi

MUsterilerden gelen siparisler sisteme otomatik olarak entegre edilir. Siparis
durumu, nakliye takibi ve teslimat tarihleri gibi 6nemli bilgiler, Ureticilerin siparis
slrecini etkin bir sekilde yonetmelerine olanak tanir.

Raporlama ve Analitik

Sistem, cesitli raporlar ve analitik araclar sunarak Ureticilere is performanslarini
detayl bir sekilde degerlendirme imkani tanir. Satis trendleri, stok donus hizi,
musteri memnuniyeti gibi dnemli metriklere erisim saglar.

Entegrasyon Yetenegi

Yazilim, dreticilerin  mevcut is slrecleriyle uyumlu calisacak sekilde
tasarlanmistir. Diger is yazilimlari ve sistemleriyle entegre olabilir, boylece veri
alisverisi ve is surecleri daha verimli bir sekilde yonetilebilir.

Gilivenlik ve Yetkilendirme

Sistem, musteri bilgileri, stok verileri ve diger 6nemli bilgileri glivenli bir sekilde
saklar. Yetkilendirme duzeyleri, bilgilere sadece yetkili Kkisilerin erisimini
saglayarak veri gtivenligini saglar.

Bu ozellikler, (retici takip sisteminizin glnlik is sdrecglerini optimize etme,
verimliligi artirma ve stratejik kararlar alma slreglerine katkida bulunma
kapasitesini yansitmaktadir.

Bu adimlar, showroom icindeki Grtnlerin basaril bir
sekilde tanitilmasini ve mdasterilere ulastiriimasini
saglar. Ayni zamanda musteri memnuniyetini
artirarak uzun vadeli bir mdusteri iliskisi kurma
slirecine katkida bulunur.

ISTANBUL - ALANYA - AMSTERDAM

http://www.hall-e.org




